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5月 15日袁在 2016中国窑海南名粽
展销会期间举办的创意粽子大赛上袁众
多市民积极参加袁体验包粽子的乐趣遥

活动分为竞速组和创意组袁竞速组
主要是由有经验的各家粽子企业的职
工报名参与袁以三分钟内包出粽子的数
量最多者为胜遥 活动哨声刚响袁参赛者
们立马进入竞赛状态袁 迅速拿起粽叶袁
放上糯米袁娴熟地包起粽子来袁比赛在
紧张地进行中袁 大家都在争分夺秒袁加
快速度遥

经过激烈的比拼袁最终袁定安娘子
朱海娇不负众望袁夺得冠军袁她在 3 分
钟内包了 5个粽子袁而且包出来的粽子
外表美观袁细节处理到位袁获得了观众
的一致好评遥

野说起来袁我都已经包了 20年的粽

子了袁今天在现场还有点紧张袁要不然袁
我可能还会包的更快一点呢浴冶来自定安
定城香满楼粽厂的朱海娇高兴地说遥

在创意比赛的环节袁 参赛者们充分
发挥创新力袁 各种形状各异独具特色的
粽子横空出世袁打破了粽子的特定形象袁
引得现场观众连连叫好袁现场气氛活跃遥

在活动现场袁 为了让更多市民了解
和学会包粽子袁 主办方还邀请包粽子专
业人士现场演示袁 指导市民如何包粽子
以及相关注意事项袁许多市民现学现用袁
包出来的粽子有模有样遥

野这个活动举办的真是太好了袁我以
前都不懂包粽子袁觉得挺难的袁通过今天
在现场学习袁学到了包粽子的诀窍袁以后
我也可以包粽子了浴冶海口市民陈女士高
兴地说遥

创意粽子大赛 比速度赛创意
姻 薛陶陶

画面上袁 一个个色泽圆润的定安粽
子袁在定安黑猪图片背景的衬托下袁一股
农场的清新气息扑面而来遥两个设计新颖
的野椰子哥俩冶图标以及各种海南农产品
的展示图袁如果不细看袁简直会让人误以
为这是一组美食大片遥

其实袁这是一家名叫野海岛乐海南名
优特产冶淘宝店的宣传照遥 这家网店是由
一位名叫吴忠儒的小伙和他的哥哥及嫂
子创办的遥 他们通过近一年的努力袁网店
经营走上正轨袁生意越做越好遥 2014年端
午节袁 网店创造了月销售额七八万元袁成
为了淘宝网上的粽子冠军遥 之后袁吴忠儒
还采用微商尧代销尧代卖等多种方式推销
网店袁2015年端午节袁更是创下了月销售

10万元的佳绩遥
他们希望将家乡的农产品袁卖到大城

市袁并让更多人享受到健康的生活遥
谋划：专营海南特产

吴忠儒袁定安人袁80后遥 2012年袁吴忠
儒应家人要求袁辞去深圳高薪工作回到三
亚就业袁面对工资待遇的巨大落差袁让他
郁郁寡欢遥 野当时就不想干了袁很没意思袁
工资待遇低袁还要看人眼色袁还不如自己
当老板呢浴 冶吴忠儒坦言遥 于是袁吴忠儒再
次辞职袁开始尝试创业袁在吴忠儒看来袁像
他这样半路出家的小老板袁做传统渠道并
没有优势袁作为野互联网的原住民冶袁熟悉
网络才是他的优势袁加上自身是学电子商
务的袁之前在外闯荡多年也学到了不少互
联网知识袁于是吴忠儒就有了网上卖海南
特产的想法遥

2013年袁在哥哥和嫂子的支持下袁海
岛乐海南名优特产淘宝店开业了遥

可谁知袁 老板也不是那么好当的袁缺
少经验的吴忠儒光有一腔创业热情袁市场
营销渠道的差异性他不懂袁在这样一个需
要本钱和考究市场产品销售动态的行业里袁
吴忠儒没有足够资金尧经验袁难以和同样类
型的大型专营店抗衡袁多少有些失望遥

野宣传力度不够袁是购买力上不来的
主因遥 冶吴忠儒说袁为了做好产品推广袁他
们决定线上线下一起发力院 利用微信尧微
博尧网站发布店内推介销售的特产袁同时
在线下举办推广会袁让买家真正看到质量
过硬的产品遥

经过一番努力袁 终于有了第一笔订
单袁这让吴忠儒兴奋得一个晚上都睡不着
觉遥

惊喜：尝到电商甜头

最初淘宝店的信誉度不高袁来买的人
不多袁只有每个月几千块钱的销售额遥 他
们卖过海南茶叶尧农产品尧菌类等各种产

品袁 并且他们还采用线上线下售卖方式袁
三亚市区可以配送袁多增加一些产品的组
合套餐等方式袁最终在 2014年端午节袁网
店创造了七八万元的销售额遥吴忠儒笑着
告诉记者袁当时他们成为了淘宝网上的粽
子冠军袁让定安粽子火了一把遥

除了不断丰富产品尧提升网店自身实
力外袁2014年下半年袁吴忠儒还采用了微
商尧代销尧代卖的方式袁更好地将海岛乐海
南名优特产淘宝店推销出去遥 野现在有
108 个人在代理我们淘宝店的产品遥 此
外袁我们还在微信尧微博做推广遥 冶吴忠儒
说袁在 2015年端午节袁网店的月销售额超
过了 10万元遥

归乡：助力家乡建设

就这样袁尝到做电子商务甜头的吴忠
儒开始一门心思扑到网店的专营策划上遥
一天夜里袁吴忠儒坐在办公桌前看着电脑
屏幕上的交易记录袁 有不少订单来自定
安遥 那一刻袁吴忠儒对定安老家的思乡情
怀瞬间迸发袁吴忠儒心想袁自己网店专营
的粽子销路能这么好袁都是家乡定安粽子
的功劳袁那为何自己不回到定安袁致力于
家乡建设呢钥

2015年 7月袁 吴忠儒毅然决定要把
海岛乐电子商务服务中心 野搬到冶 家乡
定安袁 这样一来可以借助互联网把家乡
特产推销出去袁 二来还可以陪伴在父母
身旁遥

野今年老家新竹镇
祖坡地区出产的芋头出
现滞销袁收购价格低迷袁
村民收入面临严重减少
现象遥 冶二叔传来的一则
消息让他陷入了沉思袁
听到消息的吴忠儒连夜
着手策划芋头滞销方
案袁并借助互联网尧微信
等帮村民卖芋头袁 与此
同时袁 吴忠儒还将祖坡
地区芋头遇冷的情况发
布在网上和微信公众号
上遥 短短 3天时间里袁微
信的阅读量突破 2 万
次袁 不少人纷纷打电话
来咨询购买遥

吴忠儒以每斤 1.3
元高于市场价收购袁 通
过互联网将芋头销往全
国各地 袁 在几天时间
里 袁 帮助村民卖出数
5000多斤芋头袁 除去人
工成本袁 虽然没赚到什
么钱袁 但他觉得非常值
得遥

更重要的是袁 新竹
芋农觉得第一次野触电冶
竟然是那么新鲜和真
实要要要在看不见摸不着

的互联网世界也能把生意也能做成浴
希望：再创销售佳绩

吴忠儒回忆当时创业的辛酸袁深有感
触遥 野记得那时刚开店不久袁因为没多余资
金雇佣人员袁 都是家里人一起齐上阵袁很
多时候从分装尧打包尧送货袁都是父母跟着
一起忙活袁 晚上经常忙到凌晨一两点袁看
着父母年迈的背影袁心里很心酸遥 冶不过很
感谢一路以来好心人对我们的扶持袁吴忠
儒说袁野当时准备创业时袁参加了很多帮扶
培训袁很有幸认识了创业协会的会长和很
多朋友袁并且还在中小额贷款机构贷了一
笔 8万元的无息贷款遥 冶

如今袁海岛乐电子商务服务中心已从
三亚野搬到冶了定安袁下一步袁吴忠儒希望
在今年端午定安美食文化节上刷新定安
粽子销量新纪录袁继续把定安粽子做大做
强做响袁相信未来将有更多的定安农产品
借助海岛乐平台在市面上广泛销售给全
国各地遥

自己创业成功当上了老板袁吴忠儒想
着还要帮助其他人一起创业遥 野只要是想
要开网店的我都欢迎袁我可以帮他把网店
建好袁他可以给我的品牌做代销袁这样大
家互利双赢遥 冶吴忠儒说袁创业很艰辛袁希
望大家一定要坚持遥每个人在创业之初总
会遇到很多不懂的问题袁一定多问尧多学袁
与同行之间多多交流袁大家抱团发展才能
让整个行业越来越好遥
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每个人
心中都有一
个 野故乡冶袁
或在梦里袁
或在笔端袁
不一样的画
面袁 却寄托
着同样浓浓
的相思与期
待遥 而吴忠
儒正是用他
的青春耕耘
着故土袁以
实际行动助
力家乡特产
多 渠 道 销
售袁 获得了
人 们 的 赞
许遥
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端午临近袁网店订单越来越多袁吴忠儒在忙碌地打包粽子遥

海岛乐电子商务服务中心遥
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